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{ PIENSA EN VENDING!

GRACIAS VALENCIA

El pasado dia 29 de septiembre ANEDA convocé al sector en la ciudad de Valencia
para presentar los proyectos asociativos y dar a conocer las actividades que se
van a desarrollar a favor del sector.

Raul Rubio, Presidente de Aneda, hizo una breve exposicion de dichos proyectos
asi como un resumen de las ventajas y herramientas que pueden utilizar los aso-
ciados, animando a todos los asistentes a que se integren en la asociacion.




| GRACIAS VALENCIA _

La respuesta a esta convocatoria fue un
éxito y despertd gran interés entre los
asistentes a esta jornada donde también
se presento el evento internacional EVEX.

Posteriormente se abrié un debate sec-
torial donde se atendieron las distintas in-
quietudes de los operadores valencianos.

Gracias a nuestros amigos valencianos
por su acogida e interés en esta visita don-
de se dieron de alta, ese mismo dia, dos
nuevos asociados: TARECA VENDING vy
VENDING FERRER.

| VISITA A GREFUSA _

EL COMITE DIRECTIVO VISITA GREFUSA

El Comité Directivo de Aneda fue invitado por
GREFUSA, el pasado dia 30 de septiembre, a
la localidad de Alzira para celebrar su reunién
estatutaria y visitar las instalaciones de su
asociado.

Después del recibimiento por parte de Jaun-
vi Tamarit, Director General Comercial y
José Francisco Gregori, Jefe de Ventas, nos
ofrecieron una ponencia sobre la compaiiia
donde detallaron sus inicios y progresos.

Al finalizar dicha presentacién los miembros
de Aneda celebraron su reunién habitual don-
de estuvieron presentes los representantes
de GREFUSA y se les mostro el programa del
evento internacional EVEX donde participan
como patrocinadores oficiales del Snack.

Posteriormente pasaron a visitar las extraordinarias insta-
lacionesyy, tras ello, fueron agasajados con un magnifico al-
muerzo donde compartieron un rato muy agradable todos

juntos.

Gracias a GREFUSA por su hospitalidad y compafiia, sin
duda un agradable y extraordinario dia.

Enhorabuena por las instalaciones.
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EVEX 2015

YA PUEDES DESCARGARTE LAAPPDEL EVENTOY UTILIZARLA.

LA VII JORNADA PIENSA EN VENDING
CUENTA CON 35 EXPOSITORES

Ya queda muy poco para que la ciudad de Malaga acoja a los asistentes al evento in-
ternacional EVEX que se celebrarad durante los dias 26 y 27 de Noviembre en el Hotel  [SU o] X RS T 1ol G {50 3
Barceld.

ANEDA celebra, dentro de este evento, su VIl Jornada “Piensa en Vending” el dia 27 de noviembre a la que se espera asistan
gran nimero de operadores nacionales e internacionales. Estas jornadas nacieron con el propdsito de acercar a operadores 'y
proveedores en un punto de encuentro donde, de manera cercanay en un formato Unico y econémico, los profesionales de la
distribucién automatica acuden para conocer las Ultimas novedades del sector.

Los patrocinios especiales de NAYAX, SUZOHAPP, MICROTONIC, SOLAN DE CABRAS, INGENICO, N&W, VERIFONE,
INTEL, SCHWEPPES, MARS, GREFUSA y CAFES TEMPLO asi como los estdndar de AGUAS FONT VELLA Y LANJARON,
APLIVEN, ALLIANCE VENDING, AZKOYEN, BIANCHI, BRITA,CALIDAD PASCUAL, COGES, DE JONG DUKE, DUCALE, FAS
MACHINE, GULLON,LAQTIA, NEXUS MACHINE, OTI, PAYTEC,PRODELFI, PRODUCTOS ILSTANT, QUALERY, REGILAIT,
SANDENVENDO, VELARTE, dardn a conocer sus productos y servicios en esta innovadora pero consolidada exposicion.

Esta edicién especial cuenta con una APP propiay oficial sobre el even-
to que ya esta disponible en App Store y Geogle Play y te puedes descar-
gar para estar informado puntual y detalladamente. Dispondras de mul-

titud de funciones. E U

EUROPEAN VENDING EXPERIENCE
26th & 27th NOVEMBER | MALAGA | SPAIN
MICROTRONIC
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El programa de este atractivo evento internacional serd el siguiente:

B prOGRAMA OFICIAL
=3

Jueves 26 de Nowviembre 2015

8:00 Registro

9-00 Asamblea General de la EVA

10:45 Visita a la "WOW" Vending Experience

11:30 Salida hacia La Alhambra (Granada)

13:30 Cocktail en El Carmen de los Martires (Granada)
15:00 Visita guiada a La Alhambra (Granada)

20:30 Cena en el Museo Automovilistico de Malaga

B prOGRAMA OFICIAL
=3

Viemes 27 de Noviembre 2015

C onferencias EVA Vil jomada Piensa en Vending

8:30 Registro 9:30 Aperturadela Exposician Comercia
G900 Discursodeapertura 11:00 Exposicion Comercial

9:15  Conferenciade Innovacion (parte 1} . ; .

11:00 Coffee Ereak 13:30 Cocktail conjunto

11:15 Conferenciade Innovacioniparte 2} 15:00 ExposicionComercial

12:15 ©Operadores de Vending Europeos

intercambio de buenas practicas i .'

12:15 Fabricantes & Proveedores
Debate sobre dltimos desarralios

13:15 Resumen y conclusicnes
13:30 Cocktail conjunto
15:30 Networking & Fin del Pragrama

2 @

R ANEDA

W by R AT LA B0

Gran expectacién causara la “WOW?”, una enorme Maquina vending especial instalada en la estacién Maria Zambrano que
hara que el consumidor final disfrute de una experiencia inolvidable.

Si estés interesado en asistir al evento, no dejes de hacer tu reserva lo antes posible, ya que la participacion serd por orden
riguroso de llegada y quedan muy pocas plaza.

El coste por participante sera de 230€ (Hotel e IVA no incluidos) para los socios de ANEDA o asociaciones nacionales o EVAy
paralos no socios 450€.

Sin duda, un encuentro internacional que no dejara indiferente a nadie.
Te esperamos en EVEX de Malaga!!!

B ANEDANOTICIAS. Octubre 2015
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Vending
School

Lo mas nuevo
en sabor tradicional.

ma Online del

Algunos de los cursos que impartimos en la En los Ultimos anos
: TPC NETGRUP ha
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+  Gruposde Frio 1y 2 presencial y
pras i i online.

- Manipulador de Alimentos.

. Comerciales de Vending y O.C.S.

. Direccidn Técnica.
. Fidelizacion y Gestion de los Clientes

|abomt‘fﬂ5 . Técnicas para vender mas en tiempos de
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www.albahorneados.es
info@albahorneados.es



| REDES SOCIALES

MAS DE 300 “ME GUSTA” EN [RE AR ETL 0000

Ya superamos los 300 “Me gusta” en Facebook gracias a todos vosotros. o
Seguimos apostando por las redes sociales como otro instrumento més de comuni-
cacidn para que conozciis los proyectos de la asociacidn y compartir informacién
sectorial.

Gracias por seguirnos.

(findus on REETE® https://www.facebook.com/anedavending

- https://twitter.com/anedavending

- NUEVOS SOCIOS |

NUEVE ASOCIADOS MAS

TARECA VENDING, VENDING FERRER, ELEUTERIO ROBLES Y CAFES B+0O como operadores y SAECO IBERICA, PRO-
DELFI, BIANCHI VENDING IBERICA, AGUAS FONT VELLA y LANJARON y AGRUPACION EMPRESAS VENDING como pro-
veedores se integran en ANEDA.

Estas nueve nuevas incorporaciones vienen a engrosar la lista de asociados y asi gozar de una mayor representatividad de
nuestro sector.

Bienvenidos y gracias a todos por acompafarnos en nuestro proyecto asociativo.
Siquieres ser socio de ANEDA, pincha este enlace:
http://www.aneda.org/QUIENES-SOMOS/Tarifas-Asociate/
Continuando con la labor de captacion de nuevos socios, ANEDA, ha lanzado una promo-
cién especial para los socios con mas de una empresa, con un ahorro del 80% en la cuota

correspondiente, al dar de alta a partir de la segunda empresa.

“VENDING- Para mas informacién: comercial@aneda.org

UNION SECTORIAL

Taly como se acordd en el acuerdo de integracién firmado en su dia, el pasa-
do 30 de septiembre quedd disuelta PVA.

Esta unidn sectorial implica la unién de esfuerzos para profesionalizar el sec-
tor de ladistribucion automatica, asicomo la promociény difusiéon del mismo.

El puesto de Director del Comité de Proveedores estara representado en la
persona de Juan José Mach que formara parte del Comité Directivo de Aneda.
Varias empresas proveedoras ya han solicitado el alta en la asociacion y espe- Juan José Mach

ramos que en breve se vayan incorporando el resto. Director del Comité de Proveedores

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015 ||}
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 ASOCIACIONES _

GRAN EXITO CON LA INICIATIVA

DE LAS SALAS DE ANEDA

La iniciativa de poner a disposicion de los socios la sala de

reuniones ha tenido un gran éxito entre los asociados.

Varias empresas asociadas ya han utilizado esta nueva he-

rramienta gratuita.

Si eres socio y necesitas una sala de reuniones para eventos
formativos, reuniones, presentaciones, etc ponte en con-

tacto con nosotrosy te informaremos.

T

Sélo tienes que llamar y reservar

EXITO DEL XIV ENCUENTRO DE
PROFESIONALES DEL VENDING DE EUSKADI

La asociacioén vasca de vending-EVE-celebré el pasa-
do 15 de octubre, en Eibar, su decimocuarta edicién
del Encuentro de Profesionales del Vending que este
afio tenia como titulo “Vending Tecnoldgico”

La jornada dio comienzo con una visita al “Museo de
la Industria Armera”. Los asistentes se desplazaron al
mediodia al Restaurante Azitain para posteriormente
asistir a las instalaciones de TEKNIKER donde, tras la
bienvenida del Alcalde de Eibar, se pudieron escuchar
las interesantes ponencias previstas que versaron so-
bre las nuevas aplicaciones tecnoldgicas y el vending
saludable.

Tras las preguntas planteadas por alguno de los asis-
tentes, éstos disfrutaron de una visita guiada por las
magnificas instalaciones de TEKNIKER.

Representantes de ANEDA, invitados por la asociacion
vasca, estuvieron presentes en este gran encuentro.
Desde estas lineas felicitar a la EVE por esta decimo-

cuarta edicion.

Enhorabuena!

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015
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 ASOCIACIONES

EXITO DEL XIV ENCUENTRO DE
PROFESIONALES DEL VENDING DE EUSKADI
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| ASOCIACIONES _

EXITO DEL XIV ENCUENTRO DE
PROFESIONALES DEL VENDING DE EUSKADI
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EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del
Vending.

URO  ONSULTORES

Ofrecemos asesoramiento a nuestros
clientes, tanto pymes como auténomos, en
Iterir:ja's ﬁscrales,. Iaborales,“contz_atblgs, Estamos a su disposicion en:
Jc:’r 'w‘? y '"al'}g'%ms’ £0N aes oh enbcl)s Calle Viriato 69, 1°A 28010 Madrid.
@ PRINIOSIGNNCAE YRR N RININCIOrAUIo Tel. 915919878, Fax. 915919879,
relacion calidad-precio. E-mail: rmartin@euroconsultores.es

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una
amplia y valiosa gama de servicios de alta Asociade a ANEDA
calidad, basada en una atencitn
personalizada y con una comunicacion
directa permanente.

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
J  EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

Asesoramiento y redaccion de contratos
Juridica de deposito de explotacion de maquinas
distribuidoras automaticas.

o visitanos en nuestra web:
www.euroconsultores.es

Fiscal ] Informacién y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa

higiénico-alimentaria, Sistema de
Contable Andlisis de Peligros y Puntos de Control
Criticos (APPCC), control de plagas,
normativa autonomica del vending,
Laboral identificacion de maquinas, sistemas de
trazabilidad, gestion de residuos,
informacion alimentaria al consumidor y

5 etiquetado, cadena de frio, formacion
Mercantil higiénico-sanitaria, etc.
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nueva Design Line

SandenVendo Spain, Sucursal en Espaia
C/. Sant Ferran, 92 | Poligono Industrial la Almeda | 08940 Cornella (Barcelona) - Spain
Tel: +34 93 474 1555 | Fax: +34 93 474 1842 | infosva@sandenvendo.es | www.sandenvendo.es
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DANIEL FIGUEROA,
DIRECTOR DESARROLLO DE NEGOCIO DE SOLUCIONES INTEGRALES
DE VALORES Y EFECTIVO DE PROSEGUR

— La Distribucion Automatica ha vivido una situacion
muy dificil. éPiensa que este ultimo trimestre de 2015
es el que definitivamente pondra final a la crisis?

Si, gracias a la visién que tenemos desde nuestro negocio,
podemos afirmar, que la situacién econdmica de Espafia
actualmente esté evolucionando al alza, lo que afectara po-
sitivamente a todos los sectores y especialmente a los vin-
culados con la automatizacién y nuevas tecnologias ya que
avanzan en la direccién que exige la sociedad.

— é¢Qué deberian hacer, en su opinidn, las asociaciones
profesionales para ayudar a la estabilidad, crecimien-
to y rentabilidad del sector?

Las asociaciones profesionales son fundamentales para
asegurar la supervivencia del sector, ya que efectivamente,
suponen una gran ayuda para su estabilidad, crecimiento y
mayor rentabilidad.

Aneda en particular estéd haciendo una gran labor en bene-
ficio de sus asociados llevando a cabo la representacion y
defensa de los intereses de todos sus socios ante diferen-
tes organismos. Trata de fortalecer dia a dia el sector de la
Distribucion Automatica permitiéndole ser un referente en
la representacion de todas las empresas usuarias.

— éQué acciones ha llevado a cabo su empresa para
afrontar con éxito la crisis?

La apuesta de Prosegur por la especializacién en soluciones
mas eficaces y eficientes en las que la innovacién vy la tec-
nologia tienen una participacion destacada, ha sido clave
para superar con éxito la crisis, consiguiendo ir un paso por
delante en el disefio de la seguridad del futuro.

— ¢Cudl es la filosofia para dar respuesta a las necesi-
dades especificas de los clientes?

Aplicar uno de los valores fundamentales con los que esta-
mos comprometidos en Prosegur: Orientacion al Cliente.

Esto significa contar con profesionales capacitados para
entender bien el negocio de nuestros clientes, interpretar
adecuadamente los requerimientos y necesidades de cada
uno de ellos y trasladarlos al area técnica para el disefio de
las soluciones que mejor respondan a dichas necesidades.

— éCudles son los principales proyectos a corto/medio
plazo? éCuales son los desafios profesionales de PRO-
SEGUR en este momento?

Nuestro principal objetivo y desafio es aportar cada vez mas
valor a nuestros clientes a la sociedad y a nuestros accio-
nistas. La mejora de la rentabilidad, comodidad y seguridad

para nuestros clientes nos compromete e impulsa a innovar
y desarrollar de manera continua nuevas y mejores solucio-
nes para cada necesidad.

— ¢Qué oferta tiene en este momento para operado-
res del Vending?

Les ayudamos en todo lo que tiene que ver con el efectivo
(moneda vy billete), su gestidn, transporte y las maquinas
que lo mueven y manejan.

Se trata de soluciones especificas que se ajustan alas nece-
sidades concretas de cada uno de nuestros clientes: “ame-
diday en base a los resultados de una consultoria previa”.

—Y, de entre su catalogo de productos, éCual es el mas
interesante?

Para el sector de distribucién automatica destacamos la so-
lucién ingresadora de moneda. Ya ha sido implantada con
éxito en varios clientes y esta reportando muy buenos resul-
tados al negocio de los mismos.

Podemos llegar, no obstante, a la externalizacion de todas
las tareas de gestidn del efectivo permitiendo con esto que
nuestros clientes centren sus recursos en la actividad clave
de su negocio.

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015



LAS ASOCIACIONES PROFESIONALES
SON FUNDAMENTALES PARA ASEGURAR
LA SUPERVIVENCIA DEL SECTOR,

YA QUE EFECTIVAMENTE, SUPONEN
UNA GRAN AYUDA PARA SU ESTABILIDAD,
CRECIMIENTO Y MAYOR RENTABILIDAD

— Llevan poco tiempo en la Asociacioén, équé les im-
pulsé a asociarse? ¢Qué les ha aportado desde que
forman parte de ella?

La oportunidad de conocer mucho mejor el negocio de
nuestros posibles clientes, sus necesidades actuales, las
tendencias del sector de manera que podamos adaptar
nuestros servicios para dar la mejor respuesta posible en
todo momento

— Este aio se ha celebrado la segunda edicién de la
“Noche del Vending”, donde PROSEGUR asisti6. éCon-
sidera que este tipo de eventos hacen sector y se va-
lora positivamente?

Este tipo de acontecimientos, sin duda, refuerzan los la-
zos del sector Vending. El alto nivel organizativo del evento
mostré un perfecto equilibrio entre la parte profesional y 1U-
dica, destacando por la parte de entretenimiento, la version
adaptada del famoso programa televisivo “Un, Dos, Tres”.

Como no podia ser de otra manera la valoraciéon es muy
buena, animando a Yolanda Carabante vy el resto de la or-
ganizacion a seguir en esta linea. Asi como felicitar al nuevo
presidente Raul Rubio.

— Cuando cierra el despacho, cuando termina el traba-
jo, éCémo es Daniel Figueroa en el plano personal?

Me considero una persona cercanay sencilla.

Me gusta mucho viajar, salir a cenar en familia o a tomar algo
con los amigos, hacer la compra, escaparme por la montafia
con la bici, hacer planes...intento siempre estar ocupado.
No siempre lo consigo, pero mi base son las cosas sencillas
unidas a pareja, familia y amigos.

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015



ESPECIALISTAS

www.laqtia.com

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM

wa BRITA

\ .
— Professional

i

CON BRITA

BRITA Professional calidad de confianza.

No dude en contactar con nosotros
+34 933427570

o visite nuestra web:
www.profesional.brita.es

CANAL IMPULSO Y HORECA



TARECA VENDING

Tareca Vending S.L. nace en la década de los 80 en la provincia de Va-

lencia, con capital valenciano.

El transcurso de los afios ha hecho de nosotros una empresa punte-
ra en el mercado, capaz de cubrir cualquier necesidad, de asesorar a
nuestros clientes de la mejor manera posible y todo ello sin perder la
estela de nuestro lema: CALIDAD EN EL SERVICIO.

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015

arecd

vending

A dia de hoy, en pleno siglo XXI, Tareca si-
gue creciendo como una de las empresas
punteras en la provincia dentro del sector
del vending, ya sea cautivo o publico. Nos
gusta trabajar con personas y para perso-
nas, con una atencién comercial persona-
lizada para cada uno de nuestros clientes
y un mimo especial para con cada uno de
ellos. Sabemos la importancia del “mo-
mento café” del dia y por ello cuidamos
nuestras maquinas con esmero y dedica-
cién, con un servicio técnico propio que
atiende las 24 horas del dia, los 365 dias
del afio, y una flota de vehiculos y repone-
dores que no cesade formarse en cuestio-
nes de seguridad e higiene, aun a pesar de
suamplia experiencia.



_QUIEN ES QUIEN _

Poseemos el certificado ISO 9001 que nos acredita como una
empresa comprometida con el buen hacer y las buenas practi-
cas; somos socios activos de Ecoembes y colaboramos durante
elaflo en multitud de camparfias con Cruz Roja y Caritas, asicomo
en multitud de eventos deportivos.

Nuestra central esta situada en el parque tecnoldgico de Pater-
na, centro neuralgico de la Comunidad Valenciana en cuanto a
tecnologia e investigacion se refiere. Buscamos siempre lo mejor
para nuestros clientes ofreciéndoles mas de 500 referencias de
productos, no solo de café, sino de bebidas frias, snacks y casi
cualquier producto que se pueda vender mediante una maquina
vending.

Podrés encontrarnos en www.tarecavending.com, en nuestra
pagina de Facebook o en nuestro perfil de Twitter. Contacta con
nosotros para lo que necesites sin ningun tipo de compromiso.

areca

vending

ANEDA NOTICIAS espera tus fotos con el simbolo del VENDING

Queremos publicar todas aquellas fotos que nos enviéis con el saludo de la V, esta divertida iniciativa ya ha empezado
a circular dentro de nuestro sector. Algunos de vosotros viajais continuamente, por lo que os pedimos que nos lo hagais
llegar desde cualquier parte, indicandonos la ubicacion y asilo publicaremos.

“Vive el Vending” allidonde estés y acuérdate de enviar a comercial@aneda.org tus imagenes del saludo.
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’ “ impresién digital online

SOLUCIONES
para VENDING

r

- Fidediza tus clientes personalizan-
do sus maquinas desde una sola
unidad con suimagen corporativa.
- Publicita tus equipos con tu logo
o imagen corporativa, mejorando fa
zona de vending.

- No cambies las manuinas de
vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

- Excelente resistencia al impacto.

- Te entregamos 0s frontales istos
para ser colocados.

- Manipulacion facil.

- Excelente termoformabiidad.

- Resistencia a muy bajas tempera-

Envicx un mail a Eprintcolor.cs
Indicanos:
- Modelo de maquina Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 43

. o Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18
- Gantidad de frontales 68130 Santa Perpétua de Mogoda (Ben)
- §i dispones de disoho propio. info@printenlor as

www._printcelor.es
Tel 662 420 OO

TEMPIO

DISFRUTA

pe. MEJOR CAFE

CAFES TEMPLO

Poligono Cantabria I, Avd, Mendavia 7

26009 Logroio (Espaiia)

Teléfono atencien al cliente
#34 941 270 171

t q
tanto en el inte

iPidanos presupuesto, se sorprendera!

Grupo de empresas La Era de la Venta Automatica Teléfono Yentas
Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8 902 431 668
33428 Llanera - Principado de Asturias - Espaiia
info@eraventa.com

www.eraventa.com

Teléfono Servicio Técnico

. 902 830 082

apliven

C/. Progreso, 75 / 08940 Cornella de Liobregat /
Tel. 34934 795 040 / Fax. 34 934 793 295
info@apliven.com / www.apliven.com

R v



INTERNACIONAL

REUNION DE ASOCIACIONES EN COLONIA

Raul Rubio, Presidente de ANEDA, acudid a
Colonia a su primera reunién de asociaciones
nacionales desde su nombramiento.

Esta reunion, celebrada durante la Feria de
Eu’Vend 2015 sirvid como presentacion ofi-
cialdel nuevo representante de la asociaciony
se trataron diversos temas de relevancia aso-
ciativa, entre ellos el Estudio del Consumidory
promocion del EVEX.

Esta feria internacional cerrd sus puertas con

unos resultados muy positivos, segun fuentes
de la organizacion.

VEND

)
L

T T
bl e

186 expositores procedentes de 25 paises han presentado a los visitantes
profesionales internacionales las més actuales tendencias e innovaciones
relacionadas con los temas del vending, el café, las bebidas calientes, los
productos adicionales, los snacks, bebidas, productos para vender en ex-
pendedores, sistemas de pago, los vasos y los servicios. Con mas de 5.000
visitantes profesionales procedentes de 59 paises, el certamen ha registra-
do un ligero crecimiento en las cifras de visitantes.

También la BDV, la asociacién federal del sector aleman de expendedores
automaticos de vending, patrocinadora de la Eu'Vend & coffeena, ha alaba-
do el magnifico resultado obtenido.
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£ FUTURE OF
y&:rﬁ OF SALE

El dia 19 de octubre, nuestra homdloga CONFIDA, tuvo
el honor de invitar como ponente a Javier Arquerons al
Estado General del Vending Italiano celebrado en Con-
fcommercio Milano.

Representando alos operadores del sur de Europa, CEO
de Alliance Vending y miembro del Comité ejecutivo de
la asociacién europea, Javier Arquerons expuso una in-
teresante ponencia donde, entre otros, traté el tema de
innovar para competir y laimportancia de fidelizar a los
clientes, convertirlos en nuestros verdaderos “fans”.

Expuso su visualizacion personal sobre la industria del
vending y las perspectivas reales de futuro que espera
se establezcan en préximos afios.

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015



 SALUDO DEL VENDING

EL SIMBOLO DE LA g SIGUE TRIUNFANDO EN TODOS LOS SITIOS, LUGARES Y
AMBIENTES.

Comparte las fotos con nosotros y asi disfrutamos de esta iniciativa de la V.

Gracias por Vivirel Vending.
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VENDING CULTURE
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ANDES RELACIONES
COMIENZAN CON
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T.0034 917 154 320 ¥ €/ Saturning Ldpez Lépez s/n, 45524 Val de Sante Domingo (Toledol /! waw.qualery.es

PATATAS FRITAS
EXTRACRUJIENTES

MARINAS et

MEDITERRANEAN CRISPS DELAS SHLINAS D FORNENTERA

MARINAS

HEDMERRANEAN CRISPS

AL MARINL BE FORMENTERL
EEITEK [

rmxnmww-

I
SlE

i Visitanos en:
ffﬁ i www.patatasmarinas.com
s ot a

Con la garantia de:

 Sinconservantes v/ Singluten  +/ Sin frutos secos
v/ Sinleche / lactosa v/ Sin soja

“InooRe

Oalidad - Geslias-

SISTEMAS DE CALIDAD Y SEGURIDAD ALIMENTARIA (A.P.P.C.C.)
ESPECIFICOS PARA EL SECTOR DEL VENDING.

Incore Calidad y Gestion S.L., Responsable de la realizacion de las Auditorias a las empresas
poseedoras del “CERTIFICADO AQS (ANEDA QUALITY SYSTEM) desde el afio 2000” les ofrece sus
conocimientos ¥y experiencias en Calidad y Seguridad Alimentaria en el secior del Vending para las
siguientes actividades:

*  Asesoramiento para la Obtencién del Registro Sanitario.
* Elaboracion Sistemas de Analisis de Peligros y Puntos de Control Criticos: APPCC Vending.
. Eraboracién Guias de Pnioﬂcas Correcta de Higiene: GPCH Vending.

F de P I en Calidad y Seguridad Alimentaria, especifica para Vending.

+ Implantacién Sistemas de Gestion de la Inocuidad de los Alii tos: UNE-EN-ISO 22000.
+  Implantacién y M imiento de Si: de Calidad: UNE-EN-ISO 9001.

+  Auditorias de Sistemas Calidad (UNE- EN- 1SO 9007 Y 22000)

*  Adaptacion de Sistemas de Calidad a norma UNE-EN-ISO 9001:2015

Atencion al Cliente: 91 5041687 Mavil 647 995 787 (oficina) Mévil directo 670 90 92 41
E-mail: incorecalidad@yahoo.es

“Centro de F de d QTHOLCM™, perla d de Madrid, desde el afio 2002°

CARRETILLA

DESDE 1875

La alternativa mas saludable,
practica y de calidad para Vending

o
AN SA. Pefigions o 31350 Vilatrancs (Navams) - Tel, 948 843 350 - vending@gropoiancom  1CINY
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AZKOYEN

Azkoyen presenta Novara Proteins

El mercado de alimentos deportivos basados en proteinas, cuyo protagonista es el batido, se
duplicé entre 2007 y 2012, y alcanzara la cifra de 12.000 millones de délares en 2017, segin

Euromonitor.

Novara Proteins ha sido especificamente disefiada por Azkoyen para elaborar deliciosos batidos
de proteinas, ofreciendo a los operadores de vending un nuevo mercado en gimnasios y polide-
portivos, donde los usuarios solicitan una opcion de batido proteico “on the go” sano y de calidad.

Azkoyen presenté Novara Proteins en NAMA One Show junto a Protein My Way Inc. el distribui-
dor en exclusiva para EE.UU. y Canada de este innovador modelo de maquina vending.

El primer evento del continente europeo en el que se mostraré la revolucionaria Novara Proteins
serd EU’Vend, la feria de vending mas importante de Alemania, que tendré lugar del 24 al 26

de septiembre.

Zensia y Mistral+, la union hace la fuerza

Zensia es una de las maquinas vending de café mas atractivas del mercado por su estética contemporanea, su buen
rendimiento y un coste muy bien ajustado. Pero ademas Zensia cuenta con la tecnologia Master&Slave de Azkoyen, que
permite controlar hasta 3 médulos de Mistral+ desde la propia Zensia.

Dos opciones de configuracién a tu alcance:

Kit unién Zensia Mistral (Ref. 41520161): La forma mas
sencilla de configurar Zensia para controlar maquinas escla-
vas, con este kit podras modificar las etiquetas de seleccién
y preseleccidén para incluir letras y hacer selecciones de la
maquina de snacks, con el acabado que puedes ver en la
imagen que encabeza esta noticia.

ANEDA NOTICIAS. Octubre 2015
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Kit Teclado Alfanumérico mecanico Zensia (Ref.
41521091): La forma convencional de controlar una maqui-
na de snacks, tendras que romper la zona pretroquelada del
frontal de Zensia para incluir un teclado mecéanico conven-
cional.

Pide mas informacion a tu distribuidor oficial o comercial
Azkoyen.


http://www.namaoneshow.org/?utm_source=Listado+Marketing+%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
http://www.proteinmyway.com/?utm_source=Listado%20Marketing%20%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
http://www.azkoyenvending.es/vending-bebidas-calientes/producto/sheet/zensia?utm_source=Listado+Marketing+%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
http://www.azkoyenvending.es/vending-bebidas-frias-snacks/producto/sheet/mistral-?utm_source=Listado+Marketing+%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
http://www.azkoyenvending.es/contacto?utm_source=Listado+Marketing+%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
http://www.azkoyenvending.es/contacto?utm_source=Listado+Marketing+%28P%C3%BAblico%29&utm_campaign=9edbea5477-News_Mk_Vending_ES_12&utm_medium=email&utm_term=0_ef2c2be9d8-9edbea5477-89258765
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EUREKA VENDING

Innovador equipo de entrega y control de pijama quirurgico

Eureka Vending ha desarrollado un innovador equipo de entrega y control de
pijama quirdrgico para la industria Hospitalaria: una maquina expendedora
inteligente que por si sola dispensa e identifica a cada operario.

Permite ademas escoger la talla del pantaldn y de la chaqueta por separado lo
que aumenta la comodidad de quien lo usa, siendo esto factor importante en
un quiréfano.

Estos equipos ubicados en la antesala del quiréfano consiguen minimizar el
riesgo de infecciones, reducir los tiempos de respuesta, los costes operativos
y un uso responsable del material.

El software es capaz de conocer los stocks y avisar en caso de necesidad, de
esta forma se evita dedicar recursos a tareas no necesarias.

Se ha desarrollado un sistema muy fiable y que minimiza el riesgo de fallos
técnicos.

Estos equipos se han implantado en el Hospital de Cabuefies y estéa previsto
que otros centros sanitarios lo incorporen en breve.

do a cada operario.

novedades.

Eureka Vending ha desarrollado un innovador equipo de entrega, devo-
luciény control de autorrescatadores para laindustria minera, un arma-
rio inteligente que por si'solo dispensa y recoge los mismos identifican-

Estos equipos tienen como fin que las empresas puedan garantizar la
seguridad de los trabajadores, controlar el estado de los consumibles
y optimizar su consumo, logrando un ahorro potencial con tasas que
superan el 25% en el gasto de los mismos.

Se consigue asimismo un aumento significativo de la productividad
pues al estar ubicados en el lugar de trabajo se obtienen importantes
ahorros en tiempos, un uso responsable del material y una disminucién
del indice de accidentes en el puesto de trabajo.

El software es capaz de conocer caducidades y revisiones de los equi-
pos de seguridad asi como la trazabilidad en sus usos, controlar el gasto
asociado y permitir asociar materiales a partes de trabajo, entre otras

Actualmente Eureka se encuentra en proceso de desarrollo de nuevas
soluciones que permitan un sistema similar para las ldAmparas de mina.
y control de almacenes.

Esta previsto que la minera asturiana OroValle implante este novedoso
sistema de autorrescatadores en sumina El Valle, que extrae oro, cobre
y plata en Belmonte de Miranda (Asturias).
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INGENICO

Ingenico y Bitpay, pago con bitcoin a través de un tpv tradicional.
En el marco de la feria Blockchain Week, todos los asistentes
pobraron la experiencia con la compra de cervezas Moritz.

Ingenico y Bitpay presentaron un proyecto innovador que
permite a los comerciantes aceptar el pago en bitcoin a través
de un tpv convencional, lo que supondrd una innovacién en
el &mbito de los medios de pago y una apuesta clara de estas
dos empresas por hacer realidad el pago con moneda virtual.
En la actualidad, el pago con bitcoin se estd extendiendo en
el e-commerce y con este proyecto, se incentiva su uso en el
pago presencial.

Ingenico y Bitpay presentd la solucion el pasado dia 6 de octu-
bre, en la ponencia de eCommerce & Retail, en el marco del
ciclo de conferencias de la Blockchain Week que se llevd a
cabo en Barcelona, del 5 al 8 de octubre. Los asistentes tuvie-
ron la oportunidad de probar esta innovadora solucién a través
de un software desarrollado por la empresa Bitpay. El terminal
de Ingenico ICT250 permitid a la cerveceria Fabrica Moritz dar
la posibilidad a sus asistentes de poder pagar con moneda
virtual. El usuario con su movil captura un cédigo QR mostra-
do en la pantalla del terminal y acepta el pago a través de su
smartphone. Una simple operacién que podria ayudar a los
comerciantes en el futuro a ampliar su capacidad de acepta-
cién de medios de pago.

Asimismo, Ingenico junto con Bitpay, ofrecid a todos los invita-
dos a la Fabrica Moritz la oportunidad de vivir esta experiencia
pagando la cerveza con bitcoin a través del terminal Ingenico y
un Smartphone con cualquier wallet compatible.

Tony Gallippi, Executive Chairman de Bitpay, comenta que
“estamos muy contentos de asociarnos con Ingenico Group,
sin duda, el proveedor lider de pago tanto en comercio fisico
como en comercio electrénico. Esta integracion traera el uso
de bitcoin a los terminales de pago en todo el mundo, ademas
de permitir llegar nuestro negocio, a miles de clientes minoris-
tasy empresariales.”

Miguel Angel Hernéndez, director general de Ingenico Iberia,
comenta al respecto que “trabajamos a diario para estar a la
vanguardia de cualquier método de pago que facilite las tran-
sacciones seguras tanto para el comercio como para el cliente
final. Participar en este proyecto ha supuesto para Ingenico
Group un paso mas que nos posiciona como lideres del sector
de los medios de pago, asi como acercar al usuario, el uso de la
moneda virtual como una forma de pago facil y segura”.
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INgenico

GROUP

bitpay

SOBRE EL GRUPO INGENICO

El Grupo Ingenico (Euronext: FROO00125346 - ING),
lider mundial en sistemas de pago globales, ofrece
soluciones inteligentes, seguras y de confianza, enri-
queciendo el comercio en todos los canales: tienda,
on-line y pagos mdéviles. Con la red de pagos mas gran-
de del mundo, el Grupo ofrece soluciones de pago
seguro, locales, nacionales e internacionales dirigidas
tanto a bancos como aretailers. El objetivo de Ingenico
es permitir a los bancos, a las empresas y a los provee-
dores de servicios optimizar sus inversiones dando
soluciones de pago, reduciendo la complejidad de las
mismas, generando ingresos adicionales y teniendo el
control y la visibilidad completa de las transacciones
de pago, desde el terminal hasta el comprador.

Para mas informacién:
Ingenico Espafia

Rall Fuster
raul.fuster@ingenico.com
tel: 913127438

QUUM Comunicacion
Saray Calvo/ Silvia Pefialver
scalvo@quum.com

tel: 9144260 26
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BORGES
iAhora con POPITAS® llévate GRATIS la POPIBOTELLA!

Popitas® te regala el complemento ideal para disfru-
tar de tus palomitas: una exclusiva botella. iHay tres
modelos para coleccionar!

Popitas®, lider de palomitas en Espania, inicia la ; — IS
promocién para toda la familia. Mo o . GRATIS | uBeEaoTEL

LLE!

Durante los meses de Octubre y Noviembre, por -4 e R, M |  ruPOPIBOTELLA
la compra de 1 pack de Popitas® al punto de sal ' ' : '
6uds, Popitas® regala una Popibotella GRATIS,
SIN SORTEOS para que puedas tomar tu refresco
mientras disfrutas de tus Popitas® de la forma
mas molona.

La Popibotella és una botella de 33cc, ideal para rellenz
refresco, hecha de material muy resistente, repele los ol
y es apta para el lavavajillas. Asi podras utilizar la Popibc
como quieras sin que pierda su divertido color amarillo y las imagenes de las

divertidas Popitas®. Ademas, esta disponible en tres modelos distintos para

coleccionar. COMPRA DE
POPITAS

Para comunicar y destacar la promocion en los lineales se han creado distintos
materiales punto de venta como los kits especiales con ventana, posters, bande-
jas, cartelas y box palets.

La promocidn, que estara vigente duran-

te los meses de otofio, va a continuar | GRAT'S TU
sorprendiendo a los consumidores, asi POPIBOTELLA
como reforzar la posicion de liderazgo de 1 3 :

Popitas® en el mercado de palomitas.

POPITAS ES UNA MARCA DE BORGES
INTERNATIONAL GROUP

La historia de Borges se remonta a finales
delsiglo XIX, cuando el 1896 la familia Pont
Creus empezd un pequefio negocio fami-
liar de compraventa de aceitunas y almendras en la zona de Lleida y Tarragona. Al cabo de
unos afios, el aceite Borges ya era conocido por su calidad y su extraordinario sabor.

La empresa pequefia de entonces se ha convertido en Borges International Group, lider
mundial en el mercado global de la alimentacién saludable. Una gran corporacién emba-
jadora en el mundo de la cocina y productos mediterrdneos y que se mantiene fiel a sus
origenes, ala tierra y a una tradicion familiar muy arraigada.

En una busqueda continua de la excelencia, la compafiia ha sabido conservar la esencia de
losiniciosy lailusion de la familia Pont sin renunciar a un grado muy alto de profesionalidad,
gue tiene como constante el espiritu de crecimiento y superacién. Con un proyecto tan
solido, Borges International Group aspira a continuar siendo lider mundial de los productos
naturalesy contribuir a promover la cocina mediterranea entre las préximas generaciones.

Siguenosen: o mmos
| PIPITAS?
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ITALY'S FAVOURITE COFFEE

El café de la alta gastronomia
ahora en tu empresa

Lavazza ha creado dos nuevos blends en

Au to m a ted exclusiva para el sistema vending en grano,
Gusto Forte y Gusto Plenn.

v d H Estas dos variedades de café han sido

e n I n g especialmente desarrolladas para ofrecer a

tus clientes toda la calidad y presitgio del

café preferido por la alta restauracion.

Lectores de Billetes

Recicladores de Billetes go
Monederos de Cambio Pago con Tarjetas
Selectores de crédito

www.automatedvending.es

& vendon

p ’nnopr"nt hﬂnovatfve Technofogy infn@vendl_}rna_t,_es 93 63 2 580 D www.vendomat.es

RINTER INNOVATIONS VALIDATION e — ——— —

#Ysi...

Soluciones informaticas para la gestion de Vending m e p r u e b a S?

e Family

Una solucidn muy completa y actual. que le seguird acompafiando en el futuro,
puede crecer al mismo tiempo que lo hace su empresa. K
Disponga de todo lo necesario para una gestién adecuada a sus necesidades, T
sin discordancias, con los recursos y la inversidn necesaria en cada etapa.

A
MR @R I aanl

EwiP7
Rdvanced |z me:/ 50/

£

LB

=Sy TS

VErnDiNnG suUiTmsE

[CAFFE
WNE S

LATTE

ESPRESSO CAPPUCCINO
Escalabilidad asegurada. :
MiCI'O Inversién siempre ajustada. @ @ @ intenso @99 medio
i semmniseniaris e NS g
) Ne necesita grandes recursos. CArEAniaie CAFE ARABICA .

Una interfaz de usuario amigahle , sencilla ESPRESSO ESPRESSO 5 ;}

Son soluciones elasticas, abiertas a cambios y personalizaciones. COM LECHE COMIEEHE 12y
COM LEITE COM LEITE 2

e-mail: Contacto; Patricia ldieder 690754147; pidieder@kaiku.es

web: v
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LAVAZZA

CALENDARIO LAVAZZA 2016
MENORES DE 40, GUARDIANES DE LA TRADICION Y PROMOTORES DE LA
INNOVACION: LOS JOVENES DEFENSORES DE LA TIERRA LLEGAN A ITALIA

El Calendario Lavazza 2016 “From Father to Son” (De padres a hijos) ha sido producido en colaboracién con Slow Food y estd ala
venta en edicidn limitada para apoyar a Terra Madre Giovani — We Feed the Planet). El reportaje fotogréafico de Joey L. explora los
ritos y las costumbres de la nueva generacion de Defensores de la Tierra: héroes del planeta Tierra de la era moderna que ponen
en préctica las lecciones que recibieron de sus padres para alimentar el planeta de una manera justa y sostenible.

Estan en camino. Todos menores de 40 aiios, ellos son guardianes de tradiciones consagradas e impulsores del cambio.
Entre ellos se encuentran Dali, unajoven de 27 afios natural de México que produce chiles, y Anderson Ricardo, de 33, quien siem-
pre ha trabajado en el negocio del café en Brasil. Dali y Ricardo son dos jévenes representantes latinoamericanos de la nueva
generacion de los Defensores de la Tierra. Son dos de las personas retratadas en el Calendario Lavazza 2016, realizado en
colaboracién con Slow Food, y que contribuyen a “Terra Madre Giovani - We Feed the Planet”, evento que tiene lugar del 3
al 6 de octubre y traeré a Milan a mas de dos mil jévenes agricultores procedentes de 120 paises de todo el mundo en calidad de
invitados de mas de 500 familias de la region italiana de Lombardia: cuatro dias de festejos y debates sobre temas medioam-
bientales, sostenibilidad y el futuro de los alimentos.

Otro joven contribuyente del proyecto es el fotdgrafo elegido para capturar las imagenes de la nueva generacion de Defensores
delaTierra, el canadiense Joey L. de 26 afios. De esta manera, el Calendario Lavazza 2016 “From Father to Son” (De padres
a hijos), elaborado bajo la direccién creativa de Armando Testa, representa la evolucién natural de los retratos africanos de
Steve McCurry (en el Calendario Lavazza 2015) y explora, a través de 13 fotografias captadas por Joey L., los ritos y las costum-
bres de la nueva generacién de Defensores de la Tierra en Centroamérica y Sudamérica. Son hombres y mujeres jévenes retrata-
dos con sus “padres”, quienes cada dia, haciendo uso de las ensefianzas transmitidas de generacién a generacion, defienden la
biodiversidad y sus plantas y cosechas sin malgastar recursos, en beneficio de la comunidad local.

Lavazza y Slow Food invitan a todo el mundo a ponerse de su lado. Una de las maneras de hacerlo es comprar el Calendario
Lavazza 2016, alaventa en edicién limitada, o contribuir al proyecto Terra Madre Giovani - We Feed the Planet y el desarrollo de la
Red de Jévenes Slow Food visitando la pagina web Calendar2016.lavazza.com Ademas se ha creado el hashtag #EarthDefen-
ders para apovyar alos Jévenes Defensores de la Tierra en las redes sociales.

“Innovar sin dejar de respetar la tradicidn. Esta es la receta de miles de jévenes agricultores en América del Sur, Africa y todo el

mundo que han aceptado el legado cedido por sus padres y ahora sostienen el futuro de la tierra en sus manos. Como Lavazza,
estamos orgullosos”, afirma la Directora de Imagen Corporativa de la compariia, Francesca Lavazza,” de trabajar codo con
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codo con Slow Food y con estos modernos héroes cotidianos del planeta en un proyecto que va mas alla de la fotografia y que
actua como caja de resonancia, con la ayuda de nuestro calendario, para la difusion de un mensaje social de largo alcance. No
importa si cosechan frijoles, chile o café, los Jovenes Defensores de la Tierra, tal como se ven reflejados en las fotografias del
igualmente joven fotégrafo Joey L., nos ensefian que podemos alimentar al planeta de un modo justo y sostenible, sin desperdi-
ciar recursos y, al mismo tiempo, fomentando el desarrollo econémico de las comunidades locales”.

El Calendario Lavazza “From Father to Son” (De padres a hijos) forma parte de la iniciativa Terra Madre Giovani - We Feed the
Planet y representa una forma préactica de apoyar el proyecto Slow Food. “Tenemos que regresar a la tierra, asiendo la azada
una vez mas”, explica el Presidente y Fundador de Slow Food, Carlo Petrini, “calzarnos de nuevo las botas de pescar, labrar
campos abandonados, redescubrir razas autéctonas y variedades locales. Es un regreso a la tierra que ofrece una salida. Se
trata de mirar hacia el pasado con nuestros hijos para encontrar un nuevo camino creativo y satisfactorio. Esto es lo que nos
enserian hoy los Jévenes Defensores de la Tierra en Sudamérica, Africa y el resto del mundo: preservar lo que recibimos del
pasado con el fin de imaginar un futuro prometedor de calidad. Esta es la razén por la que ha sido casi una obligacion para
nosotros traerlos hasta aqui, a Milan, durante la EXPO 2015. Me enorgullece saber que 2.500 jévenes agricultores, pastores,
pescadores, chefs, estudiantes y activistas de 120 paises de todo el mundo han respondido a nuestra llamada. Daran aliento al
proyecto Terra Madre Giovani - We Feed the Planet y devolverdn la hospitalidad de cientos de familias de la region italiana de
Lombardia, compartiendo sus ideas y soluciones innovadoras para alimentar el planeta en el futuro”.

El fotdgrafo de los Defensores de la Tierra es Joey L., un artista canadiense de 26 afios que irradia juventud y cuya mirada es muy
sensible a los detalles y al lenguaje corporal. Las 13 fotografias de “From Father to Son” (De padres a hijos) retratan el alma de
estos jovenes: Joey L. ha captado tanto a las generaciones mayores como a las jévenes mientras trabajan y aprenden, expresan-
do sumodernidady el deseo de cambiar al tiempo que contindan siendo fieles a la tradicion.

“Mi vigje fotogrdfico de descubrimiento a
Sudameérica y Centroamérica”, comenta Joey
L., “me ha ensefiado que el valor de un lugar
reside en las personas que han trabajado en él
durante generaciones. Tener la oportunidad de
ser testigo y rendir homenagje a estas tradicio-
nes y culturas con mis fotografias, y darlas a
conocer de este modo a mucha mds gente, me
hace sentir extremadamente orgulloso. Espero
que cada imagen logre transmitir, al menos en
parte, las emociones y experiencias de estos
héroes contempordneos, estos padres e hijos
cuyos rostros y gestos narran la historia de un
pasado lejano y del suerio de un futuro mejor”.

“Una mirada joven, moderna y acertadamente
informal a la nueva generacion de los Defenso-
res de la Tierra: eso es lo que buscabamos con
el Calendario Lavazza 20167, afirma el Director
ejecutivo de Creatividad de Armando Testa,
Michele Mariani “y es lo que creemos haber logrado con el reportaje fotografico de Joey L., a través de sus retratos de jévenes
que trabagjan la tierra y sus padres, de quienes han adquirido la experiencia del trabajo y han aprendido a respetar el medioam-
biente. “From Father to Son” (De padres a hijos) ofrece asimismo una manera de explorary conocer proyectos de sostenibilidad
importantes promovidos por la Fundacion Lavazza y Slow Food en Latinoamérica”.

| il |
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ALLIANCE VENDING

Alliance Vending colabora en el Non Stop Desafio Ciclo Outdoor
contra el cancer de mama

El pasado sdbado 10 de octubre se celebrd, en la Plaza del
Carmen junto al Ayuntamiento de Granada, la Non Stop Desa-
fio Ciclo Outdoor, evento organizado por O2 Centro Wellness
Neptunoy Deportes Olimpo.

La jornada celebrada con motivo del dia mundial contra el
cancer de mama tuvo como objetivo principal concienciar
acerca de esta enfermedad y colaborar con la Asociacion
Espafiola Contra el Cancer para que continle su labor de
cuidar, educar e investigar en este ambito.

Alliance Vending estuvo presente como colaborador oficial
del evento en el que se celebraron clases colectivas de ciclo
y un desafio non stop para rendir un humilde homenaje a las
25.000 mujeres diagnosticadas con cancer en el afio 2014.
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Gedemasa renueva sus instalaciones

Un gran cambio de imagen es la ofrecida por GEDEMASA
en sus instalaciones.

La renovacién de la oficina ha dado un cambio total, ofre-
ciendo mas amplitud y luminosidad, ademas de una
imagen totalmente modernay elegante.

La inauguracion oficial fue el pasado dia 9 de octubre y los
asistentes pudieron comprobar in-situ las bonitas instala-
ciones que dispone la empresa operadora en Madrid.
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NEXUS MACHINE ( GPE VENDORS)

GPE Vendors da luz verde a su nueva Happy 500

“Hacer una maquina desde el palet”... ese fue el punto de partida que tomé la
familia Peroni para desarrollar su nuevo modelo de bebidas calientes... empezar
de O para dar con la maquina perfecta.

GPE Vendors nacié hace 20 afos desarrollando expendedoras refrigeradas de
snacks y bebidas reconocidas por su durabilidad y fiabilidad.

Ya entrados en el 2.000 GPE empezd a desarrollar expendedoras de bebidas
calientes, expendedoras que han ido de menos a mas... siempre innovando en
nuevas soluciones.

Su ultimo modelo, la DBX 300 ha ofrecido un buen resultado, pero hace 2 afios
se empezd a pensar en un nuevo modelo... modelo que debia ser revolucionario.

Y asi ha sido... en Venditalia 2014 se presentaba la nueva HAPPY 500, que desa-
taca por una caracteristica Unica: DETECTAR LA DISPONIBILIDAD DE LOS
PRODUCTOS SOLUBLES.

Todos sabemos que cuando la leche, chocolate y similares se agotan, las maqui-
nas existentes en el mercado son incapaces de reconocer la disponibilidad en
cada contenedor, y si un usuario selecciona un producto que contenga ese
producto agotado, obtiene un servicio aguado, provocando el descontento e
incluso laira del cliente.

Pues ese problema se ha acabado gracias a la nueva solucién que ofrece GPE,
con unos contenedores y una electrénica especifica para ello.

Ademas, su disefio interno la convierte en una expendedora extremadamente
limpia y facil de mantener, reduciendo el tiempo de reposicién del operario.

Pero GPE no ha querido equivocarse, y antes de dar el paso de la produccion
en serie, se realizé una primera tanda de unidades entregadas a operadores de
confianza que han estado mas de 1afo instaladas en distintos emplazamientos
para terminar de pulir el producto final, esto es una HAPPY 500 definitiva.

Estas son sus caracteristicas:

- Disponible modelo instant, café en grano o doble café en grano.

- Capacidad 500 servicios.

- 6 contenedores + azUlcar en versidon expreso.

- 9 contenedores + azUlcar en la versién instant.

- Sistema deteccion disponibilidad soluble que inhabilita las selecciones que
contengan el producto agotado.

- Doble caldera con control de temperatura electrénico.

- Aspiracion a 2 velocidades para eliminar humedad interna.

- 20 selecciones disponibles totalmente configurables.

- Posibilidad de conectar maquina esclava con 24 selecciones.

- Hasta 6 batidores controlables por placa.

- Seleccidn de agua caliente o fria, sélo vaso, sélo paletina, sélo azdcar o sin vaso.
- Display grafico con doble idioma a elegir.

- Sistema control anti-inundacion.

- Teclado tactil de méaxima precisién, retroiluminado.

- Posibilidad control remoto por telemetria y llave USB para actualizaciones.

- Medidas 66x72x183 cm, peso 130 kg.
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Recuerde que los equipos GPE Vendors
son distribuidos en nuestro pais por Nexus
Machiness.I.

www.nexusmachines.net
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PROYECTO SALVAVIDAS

Nueva APP

Como much@s sabeis, desde el Proyecto Salvavidas lanzamos ya hace unos afios
SOS-112 una App que geolocaliza los desfibriladores y dispone de videos de cémo
actuar.

la entera y ademas renombrarla, podeis acceder desde www.sos-112.eu o bien os
dejamos directamente los Link

I W
Queriamos darle un plus importante a la App y para ello hemos tenido que rehacer- rf\

App Proyecto Salvavidas Iphone DESCARGAR P ruyecltu
L]
App Proyecto Salvavidas Android DESCARGAR S a I va v I d a s

IMPORTANTE

La principal novedad, es que ti puedes con la App subir un nuevo desfibrilador de forma muy sencilla. El unico e importante
requisito, es que cuando estes delante del desfibrilador abras la App v sila tenias abierta la deberas cerrar y volver a abrir para que
coja bien las coordenadas. En unos segundos puedes subir un DEA.

También para que sea mas rapida, solo te apareceran los 6 DEAs mas cercanos, siempre puedes consultar todos en el mapa que
esta en laweb www.sos-112.eu

ACCESO VIiDEOS

Tambien hemos puesto a vuestra disposicion un apartado en la web con videos recordatorios sobre como actuar ante unaemer-
gencia, son videos que estan dentro del Soporte Vital Basico y os pueden ayudar a recordar las distintas maniobras como RCP o
Heimlich. Acceso a Videos
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DELIKIA

Nutricesto, la nueva app de Equilibristas Nutricionales

Acompafiar y guiar a nuestros hijos en su camino a convertirse en los
adultos del mafiana no es una tarea sencilla y es un alivio encontrar
de vez en cuando herramientas que contribuyen a que ellos aprendan
cosas que consideramos fundamentales a la que vez que se divierten.

Nutricesto es el nuevo juego educativo que Delikia, una empresa de
alimentacion a través maquinas automaticas, ha desarrollado dentro
delmarco de un proyecto de Educacion saludable que lleva el nombre

e g L L1 L L L e
- R R

Proyecto de gamlflcacmn educatwa de
equilibristasn cionales

#inutricesto

de “Equilibristas Nutricionales” y del cual podréis obtener toda lainfor- ;
macién en http://www.delikia.com/equilibristasnutricionales.php S it W) Sea s e
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Si lo deseais, podéis acceder al video
promocional del juego pinchando en
el siguiente enlace:
https://youtu.be/WZgbWOQ85yw
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NUTRICESTO es una app gratuita que estara disponible para iPho-
ne, iPad y Android a partir de septiembre de 2015 y con la cudl
vuestros hijos/alumnos aprenderan los grupos de alimentos y su
frecuencia de consumo, los nutrientes que deben aportar a su
organismo y las caracteristicas de una dieta equilibrada.

Es una aplicacion, ideal para utilizarla tanto en familia como dentro
del aula, en la que los niN@s deberan jugar al basquet con los
alimentos encestandolos en el momento adecuado para comple-
tar la pirdmide nutricional. Jugando a Nutricesto se divierten a la
vez que potencian el juego cooperativo, refuerzan conocimientos
impartidos en el aula y adquieren conciencia de la importancia de
comer variado y equilibrado.

Para obtener mas informacién sobre el Proyecto Equilibristas
Nutricionales o sobre la nueva app Nutricesto podéis contactar a
través del siguiente correo electrénico, proyectos@delikia.com, o
por medio de cualquiera de sus redes sociales utilizando el hashtag
#Nutricesto.

pr—
https://www.facebook.com/delikia.es

-
https://twitter.com/delikia_es

OJ| https://instagram.com/delikia_es

'ﬁNultri'ce.c;to.
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CAFES CANDELAS

Candelas entrega a la corunesa Rosario Vera el premio de 5.000€
de la Campana del Dia de Galicia

Cafés Candelas entregd el pasado dia 9 de octubre en A Corufa
el premio de 5.000 euros a Rosario Vera, ganadora del sorteo
de la Campana del Dia de Galicia. Al acto asistié Antonio Parra,
director de Alimentacidn de Cafés Candelas, y Agustin Banda,
Director Productos Gran Consumo de Gadisa, y tuvo lugar en
el establecimiento Gadis donde la ganadora realizd la compra.

La ganadora es Rosario Vera, de A Corufia, que compré dos
productos Candelas en el establecimiento Gadis de Avenida
General Sanjurjo, en A Corufia. Rosario Vera recibié un cheque
simbdlico de 5.000€ de manos de Cafés Candelas ya que el
premio en metdlico fue ingresado directamente en su cuenta.

Ademas del gran premio de 5.000 euros, la Campafa del Dia
de Galicia de Cafés Candelas repartié 30 vales de compra por
valor de 100€ fueron para personas de diversas localidades: A
Corufia, Lugo, Vigo, Viveiro, O Carballifio, Pontevedra, Vilalba,
A Bafia, Xinzo de Limia, Ames, Sanxenxo, Sada, Monforte de
Lemos, O Grove, Bueu, Poio y Lalin. Estas personas recibiran un
cupon para gastar en los establecimientos de la cadena donde
hubiesen realizado la compra ganadora.

PROGRAMA DE ACTIVIDADES ANEDA

Los eventos mas préoximos de ANEDA son:

26y 27 de Noviembre MALAGA:

EVEX 2015. Evento Internacional. Networking.”WOW” Experience.

27 Noviembre MALAGA:
VIl Jornada “Piensa en Vending”

10 de Diciembre MADRID:

22 Asamblea Ordinaria y Comida de Navidad del sector

ANOTALOS EN TU AGENDA!!
TE ESPERAMOS!!
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Te esperamos en Malaga 26 y 2¢ de Noviembre
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